
 

 

รายงานผลการจัดเวทีเสวนา 

สงเสริมแหลงเรียนรูดานการจัดการระบบการตลาดสินคาเกษตรและโลจิสตกิส 

วันที่ 23 กรกฎาคม 2557 

ณ โครงการสงน้ําและบํารุงรักษาปาพะยอม อําเภอปาพะยอม  จังหวัดพัทลุง 

 
 

1. หลักการและเหตุผล  

ยุทธศาสตรและนโยบายของกระทรวงเกษตรและสหกรณ และกรมสงเสริมการเกษตร

มุงเนนสงเสริมการผลิตตั้งแตตนน้ําถึงปลายน้ําเพื่อใหประเทศไทยเปนครัวของโลก และใหเกิดการ

เปลี่ยนแปลงและพัฒนาที่ดีขึ้น 

การจัดระบบตลาดสินคาเกษตรและโลจิสติกส ปจจุบันพบวา สถานการณการผลิตพืช

เศรษฐกิจที่สําคัญของประเทศ เชน พืชผัก ไมผล สวนใหญเปนพืชเศรษฐกิจสําคัญที่รัฐบาลจัดใหอยู

ในกลุมสินคาเพื่อการสงออก ทั้งในรูปผลผลิตสดและแปรรูป ซึ่งการสงเสริมการผลิตพืชสําคัญ

ดังกลาวยังคงมีปญหาอยางตอเนื่อง ทั้งดานการผลิตและการตลาด ประกอบกับกรมสงเสริม

การเกษตรสนับสนุนใหเกษตรกรรวมกลุมกันพัฒนา เพื่อใหเกิดกระบวนการเรียนรูรวมกันจน

สามารถดําเนินการผลิต แปรรูปผลผลิตเกษตร บริหารจัดการทุน และมีการจําหนายผลผลิต

ทางการเกษตรสูผูบริโภคอยางมีประสิทธิภาพ  เพื่อพัฒนาคุณภาพชีวิตความเปนอยูของตนเองและ

ครอบครัวใหดีขึ้น  

การสงเสริมสนับสนุนเพื่อใหเกิดแหลงเรียนรูดี ๆ และวิทยากรเกษตรกรเกง ๆ ในพื้นที่ 

ยอมจะกอใหเกิดการเปลี่ยนแปลงและพัฒนาที่ดีขึ้นดานการจัดระบบตลาดสินคาเกษตรและ 

โลจิสติกส  ทําใหมีการแลกเปลี่ยนเรียนรู เกิดเกษตรกรแกนนําในการถายทอดความรูรวมทั้ง

เทคโนโลยีตาง ๆ เพื่อเปนตัวอยางหรือตนแบบที่ดีดานการจัดระบบตลาดสินคาเกษตรและ 

โลจิสติกส ใหแกสมาชกิของกลุมหรือองคกรเกษตรกรและเครือขาย ซึ่งจะทําใหองคกรเกษตรกร

เกิดความเขมแข็งอยางยั่งยืน อีกทั้งแหลงเรียนรูยังจะเปนเวที พบปะแลกเปลี่ยนระหวางเกษตรกร 

สมาชิก และองคกรเกษตรกรตาง ๆ ในการนําปญหาอุปสรรคที่พบมาปรึกษา หารือและหา 

แนวทางแกไขปญหารวมกัน โดยรวมกับทุกภาคสวนที่เกี่ยวของ 

2. วัตถุประสงค   

2.1 เพื่อพัฒนาองคกรเกษตรกรและเครือขายเปนแหลงเรียนรูดานการบริหารจัดการกลุม 

การบริหารจัดการสินคาเกษตรใหมีคุณภาพและปลอดภัย และการสงเสริมภูมิปญญาทองถิ่น  
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2.2 เพื่อใหสมาชิกองคกรเกษตรกรไดมีการแลกเปลี่ยนเรียนรู บูรณาการการทํางาน 

ในลักษณะภาคีเครือขายรวมกับทุกภาคสวนในชุมชน  

2.3 เพื่อเสริมสรางขีดความสามารถเกษตรกรใหเปน Smart Farmer ดานการจัดระบบ

ตลาดสินคาเกษตร โลจิสติกส และหวงโซอุปทานสินคาเกษตร 

3. ระยะเวลาดําเนินการ 

 23 กรกฎาคม 2557 

4. สถานทีด่ําเนินการ 

 โครงการสงน้ําและบํารงุรกัษาปาพะยอม อําเภอปาพะยอม จังหวดัพัทลงุ 

5. ผูเขารวมโครงการ 

 เกษตรกรสมาชกิกลุมไมผลไสเลียบ อําเภอปาพะยอม จงัหวัดพัทลุง จํานวน 50 คน 

6. ประโยชนที่คาดวาจะไดรบั 

 6.1 องคกรเกษตรกรและเครือขายมีความรูดานการจัดระบบการตลาดสินคาเกษตรและ 

โลจิสติกส 

 6.2 เกิดการบูรณาการการทํางานในลักษณะภาคีเครือขายรวมกับทุกภาคสวนในชุมชน 

 6.3 เกษตรกรไดรับการพัฒนาเปน Smart Farmer ดานการจัดระบบตลาดสินคาเกษตร  

โลจิสติกส และหวงโซอุปทานสินคาเกษตร 

 6.4 ไดองคความรูและคูมอืการพัฒนาแหลงเรียนรูดานการจัดระบบการตลาดสินคาเกษตร

และโลจิสติกสในระดับเขต 

ผลการจัดเวทีเสวนา 

 

การจัดระบบตลาดสินคาเกษตรและโลจิสติกส 
(อ.กันยา  อัครอารีย คณะอุตสาหกรรมเกษตร มหาวิทยาลัยสงขลานครินทร) 

 

ระบบการตลาดสินคาเกษตรในปจจุบันเกิดการเปลี่ยนแปลงตลอดเวลา เนื่องจากความ

ตองการของผูบริโภคเปลี่ยนไป ทําใหการผลิตเปลี่ยนไปดวย ระบบการตลาดและโลจิสติกสที่มี

ประสิทธิภาพจึงตองมีการพัฒนา และเปลี่ยนแปลงระบบการจัดการหวงโซอุปทานสินคาเกษตร ให

สามารถรองรับการเปลี่ยนแปลงของตลาดที่เกิดจากความตองการของผูบริโภคไดตรงจุด 
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การจัดการโซอุปทานและโลจิสติกส 

Supply Chain หรือการจัดการโซอุปทาน คือ การใชระบบของหนวยงาน คน เทคโนโลยี 

กิจกรรม ขอมูลขาวสาร และทรัพยากร มาประยุกตกัน นับตั้งแตการนําเขาวัตถุดิบสูกระบวนการ

ผลิต การขนสงสินคาเขาสูคลังหรือโกดังสินคาเพื่อกระจายสินคา การสั่งซื้อสินคา จนกระทั่ง 

สงสินคาถึงมือลูกคาใหมีความตอเนื่องและมีประสิทธิภาพสูงสุด  ซึ่งปจจุบันเรื่องของโซอุปทาน  

มีความจําเปนสําหรับการจัดการระบบตลาดสินคาเกษตร เนื่องจากการจัดการหวงโซอุปทานที่ดี 

จะเปนสวนชวยในการลดตนทุนการผลิต และเพิ่มประสิทธิภาพการผลิตสินคาใหสมบูรณยิ่งขึ้น  

การจัดการหวงโซอุปทานที่ดีนั้นสามารถทําไดโดย การจัดสงสินคาไดตรงตามความตองการและ

ความพึงพอใจของผูบริโภค ภายใตปริมาณและคุณภาพที่ตองการ ในการจัดการหวงโซอุปทานนั้น 

ระบบโลจิสติกสมีความเกี่ยวของจากจุดตนทางไปยังจุดบริโภคตามความตองการของลูกคา ซึ่ง

กิจกรรมของระบบโลจสิตกิสจะประกอบดวย แหลงวัตถุดิบ ศูนยรวบรวม การขนสง การตรวจสอบ

ยอนกลับ สินคาคงคลัง การบรรจุ คลังสินคา การเก็บเกี่ยว ตลาดรับซื้อ และคําสั่งซื้อ กิจกรรม

ทั้งหมดจะตองใชระบบโลจิสติกสมาจัดการใหถูกตองและเหมาะสมตามชนิดของสินคานั้น ๆ  

การจัดระบบตลาดสินคาเกษตร และโลจิสติกสที่มีประสิทธิภาพ จะตองมีปจจัย 

การขับเคลื่อนเพื่อใหประสบความสําเร็จตามเปาหมาย ซึ่งประกอบไปดวย 

 แหลงผลิตหรือสวน ควรจะมีการบริหารจัดการที่ดีตามมาตรฐานการผลิตสินคา

ทางการเกษตร (GAP) 

 ศูนยรวบรวม และคัดแยกผลผลิต หรือรวบรวมบรรจุภัณฑ จะตองจัดตั้งอยูในตําแหนง

ที่เหมาะสม มีการจัดการที่ดี ไดรับมาตรฐาน GMP และ HACCP 

 การขนสง ควรมีการวางแผนและจัดการวิธีการขนสงที่สะดวก รวดเร็ว และมีวิธปีองกัน

ไมใหผลผลิตไดรับความเสียหายกอนถึงมือผูบริโภค 

 การจัดเก็บขอมูลสารสนเทศ เพื่อนําไปใชในการวางแผนการผลิตและการตลาด 

ในอนาคต หรือสามารถนํามาตรวจสอบยอนหลังในกรณีที่เกิดปญหา 

 ราคาตลาด ราคาสินคามักเปนไปตามกลไกของตลาด ชวงเวลา และสภาพสังคมและ

เศรษฐกิจ ถาผลผลิตหรือสินคามคีุณภาพดี ราคาที่ขายไดจะคอนขางดี 

การตลาด 

เรื่องของการตลาดในระบบตลาดสินคาเกษตรและโลจิสติกสมีความสําคัญเชนกัน ตลาด 

คือ บุคคลหรือองคกรที่มีความตองการหรือจําเปนในสินคาหรือบริการนั้น ๆ ซึ่งมีอํานาจเต็ม หรือ 

มีเงิน มีความเต็มใจที่จะซื้อ และมีอํานาจในการตัดสินใจซื้อ สวนการตลาด คือ กระบวนการอะไร 
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ก็ตามที่สามารถทําใหลูกคามีความพึงพอใจ และซื้อสินคาหรือบริการ หรืออยูกับองคกรนานที่สุด 

ในการตลาดนั้นสิ่งที่สําคัญที่สุดคือลูกคา ดังนั้นการจัดการเพื่อใหลูกคาหรือผูบริโภคไดรับสินคา 

ที่ตรงกับความตองการ และมีความพึงพอใจจึงเปนสิ่งที่มีความสําคัญมาก การวางแผนการตลาด 

จึงเปนเรื่องที่ผูผลิตและผูคาควรใหความสนใจ และเกษตรกรผูซึ่งถือวาเปนผูผลิตที่สําคัญ จะตองมี

การจัดการระบบการตลาดสินคาเกษตรและโลจิสติกสที่รองรับความตองการของผูบริโภคเสมอ 

คุณลักษณะคุณภาพของผลผลิตทางการเกษตรที่จําหนายจะตองมีลักษณะตรงตามที่ผูบริโภค

ตองการ มีการพยากรณความตองการของผูบริโภค โดยใชขอมูลที่เคยมีในอดีตมาชวยในการ

คาดการณ เพื่อนําขอมูลที่ไดมาใชประโยชนในดานตาง ๆ เชน การวางแผนการตลาด การวางแผน 

การเพาะปลูก เปนตน นอกจากนี้สินคาหรือผลผลิตทางการเกษตรที่นําไปจําหนายนั้นจะตองมี

คุณคาทางการตลาดที่เหมาะสม ไดแก 

 ผลิตภัณฑ (Product) คือสิ่งที่สามารถตอบสนองความตองการของลูกคา หรือสิ่งที่เสนอ

ขายไปยังตลาด  

 ราคา (Price) คือมูลคาของสินคาที่แสดงเปนจํานวนเงิน อาจตองอาศัยกลยุทธตาง ๆ 

เพื่อใหกลไกการตลาดเปนไปอยางปกติ และสามารถจูงใจผูบริโภคได เชน กลยุทธราคาสําหรับเขาสู

ตลาด กลยุทธการใหสวนลด กลยุทธราคาจากภาระคาขนสง กลยุทธราคาตามหลักจิตวิทยา เปนตน 

 สถานที่หรือทําเล (Place) เปนกระบวนการเคลื่อนยายสินคาจากตนน้ําสูปลายน้ํา  

โดยคํานึงถึงลูกคาและความตองการของตลาดเปนหลัก 

 การสงเสริมการขาย (Promotion) เปนกระบวนการทางดานการสื่อสารระหวางผูซ้ือและ

ผูขาย เพื่อจูงใจหรือตอกย้ําเกี่ยวกับสินคาและตรายี่หอ เพื่อใหเกิดอิทธิพลตอการเปลี่ยนแปลง 

ความเช่ือ ทัศนคติ ความรูสึก และพฤติกรรมของผูบริโภค 

 นอกเหนือจากการผลิตสินคาใหมีคุณคาทางการตลาดที่เหมาะสม การตลาดตางประเทศ

เปนอีกวิธีหนึ่งที่ชวยสรางมูลคาเพิ่ม และนําเสนอคุณคาที่มีอยูของสินคา โดยการจําหนายผลผลิต

หรือสินคาในตลาดตางประเทศ จะตองผลิตใหตรงตามความตองการของผูบริโภคในประเทศนั้น ๆ 

และตองคํานึงถึงระบบการคา วัฒนธรรม สภาพแวดลอมทางเศรษฐกิจ การเมอืง และกฎหมายของ

ประเทศนั้น ๆ ดวย อาจจะเริ่มจากตลาดใกลตัวกอน เชน ตลาดในกลุมประเทศอาเซยีน 

การจัดการสินคาคงคลงั  

  สินคาคงคลัง คือ สินคาหรือวัสดุที่เก็บไวเพื่อการใชงานหรือจําหนายในอนาคต โดยทั่วไป

สินคาคงเหลือที่เก็บไวจําแนกไดเปน 3 ประเภท ไดแก วัตถุดิบ สินคาระหวางกระบวนการผลิต และ

ผลิตภัณฑสําเร็จรูป ซึ่งสินคาเกษตรมักจะประสบปญหาใหญ คือ การเปลี่ยนแปลงผลผลิตทางการ

เก็บเกี่ยวตามลักษณะกายภาพของผลผลิตนั้น ๆ ปจจัยที่ทําใหเกิดการเปลี่ยนแปลงมีทั้งปจจัย

ภายใน และภายนอกผลิตผล หากเกษตรกรผูผลิตประสบปญหาจากการเปลี่ยนแปลงทั้งปจจัย
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ภายในและภายนอก และไมสามารถจัดการดูแลผลผลิตของตนได ก็จะเกิดความเสียหายมากมาย

ตามมา ซึ่งการบริหารสินคาคงคลังจะเปนวิธีการประเมินประสิทธิภาพการบริหารจัดการที่ดี โดย 

ดูไดจากอัตราการหมุนเวียนสินคาคงคลัง และการบริการ เชนในกรณีที่ไมมีสินคา นอกจากนี้ 

การจัดการสินคาคงคลังจะมีคาใชจายสินคาคงคลังที่เกษตรกรผูผลิตจะตองจัดการวางแผนบริหาร

จัดการใหเหมาะสม ประกอบดวย 

 คาสินคา 

 คาใชจายในการเก็บรกัษาสนิคา เปนคาใชจายเพื่อการเก็บรกัษาสนิคา เชน คากอสราง

อาคาร คาเครื่องมอื คาประกนั  

 คาใชจายในการสัง่ซือ้สินคา เชน คาติดตอสื่อสาร คาขนสง คาตรวจนับสนิคา 

 คาเสียโอกาสการขาย เชน กรณีไมมีสนิคา 

คลังสินคา 

คลังสินคา (Warehouse) คือสถานที่สําหรับวาง จัดเก็บ พัก กระจายสินคาคงคลั ง 

คลังสินคามีชื่อเรียกไดตาง ๆ กัน อาทิ ศูนยกระจายสินคา ศูนยจําหนายสินคา และโกดัง ฯลฯ 

กิจกรรมของคลังสินคาเกษตรจะประกอบดวย การขนยายผลผลิตและการเทผลผลิต การคัดขนาด

และการตัดแตง การทําความสะอาด การปรับสภาพผิว และการเคลือบผิว การจัดมาตรฐาน  

การบรรจุ  

การเก็บรักษาสินคาเกษตรโดยเฉพาะพวกผักและผลไมสดภายในคลังสินคามีหลายวิธีการ 

ดังนี้ 

 การเก็บในโรงเก็บ/หองเก็บ มีการระบายอากาศที่ดี มีการยกพื้นเพื่อวางกองผลผลิต   

อาจมีการปรับใหสภาพความชื้นสูง เพื่อปองกันผลผลิตเสียน้ํา นิยมใชผลผลิตที่ไมตองการอุณหภูมิ

ต่ํามาก และอยูในสภาพแวดลอมที่มีความช้ืนต่ําได 

 การเก็บในหองเย็น เพื่อชะลอการเสื่อมเสีย การสุก การหายใจ การทําลายเชื้อและ

แมลง ชวยรักษาคุณภาพ และยืดอายุการเก็บรักษา อุณหภูมิที่ใชไมต่ํามาก เพราะจะสงผลใหน้ํา 

ในเซลลแข็งตัวและผลผลิตเสียหาย 

 การเก็บโดยลดความดัน เนนลดออกซิเจนเพื่อใหอัตราการหายใจชาลง ลดการ

สังเคราะหเอทิลีน ซึ่งสามารถเก็บไดนานกวาการเก็บในหองเย็นบรรยากาศปกติ 

 การเก็บโดยควบคุมสภาพอากาศ เปนวิธีการลดหรือเพิ่มปริมาณแกสในบรรยากาศ 

ใหแตกตางกวาปกติ สวนใหญเปนการเพิ่มคารบอนไดออกไซด และลดออกซิเจน 

บรรจุภัณฑเปนสิ่งสําคัญอีกสิ่งหนึ่งที่ชวยปองกันการเกิดความเสียหายจากการตกกระทบ 

กดทับ หรือสั่นสะเทือน ชวยปองกันการสูญเสียน้ําหรือควบคุมอุณหภูมิไดดี และชวยใหทํางาน

สะดวกขึ้นในการจัดการหลังการเก็บเกี่ยว บรรจุภัณฑมี 2 ชนิดหลัก ๆ คือ บรรจุภัณฑสําหรับขาย
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ปลีก และบรรจุภัณฑสําหรับขายสง โดยแตละชนิดมีวัตถุประสงคในการใชงานแตกตางกนั ขึ้นอยูกับ

ลักษณะและคุณสมบัติของสินคา วิธีการจําหนาย วิธีการเก็บรักษา ตลาดเปาหมาย และ 

การนําไปใชงาน ซึ่งจะมีขอดีและขอเสียแตกตางกัน เชน ในการขายสงควรใชเขงไมไผ ลังไม ตะกรา 

ถุงพลาสติก ถุงไนลอน สวนในการขายปลีก อาจใชแผนฟลมพลาสติก ถุงกระดาษ ถาดโฟม กลอง

กระดาษพับได เปนตน และยังมีบรรจุภัณฑอีประเภทหนึ่ง คือบรรจุภัณฑเพื่อเพิ่มมูลคา บรรจุภัณฑ

นี้จะไดรับการออกแบบ และมีคุณสมบัติเฉพาะเพ่ือดึงดูดใจผูบริโภค 

การขนสง 

 การขนสงเปนการเคลื่อนยายสินคาจากที่แหงหนึ่ งไปยังอีกแหงหนึ่งในโซอุปทาน 

คุณลักษณะการขนสงที่ดีจะตองมีความรวดเร็ว ประหยัด ปลอดภัย สะดวกสบาย และตรงตอเวลา 

เชื่อถือได ในการขนสงแตละวิธีมีขอแตกตางกัน ขึ้นอยูกับความเหมาะสมของตัวสินคา และตลาด

หรือจุดจําหนายสินคา ผูผลิตสามารถออกแบบการขนสงโดยเลือกรูปแบบการขนสงและ 

วางแผนการดําเนินการ เสนทางและเครือขายการขนสงใหเหมาะสม มีความรวดเร็ว สะดวก 

สามารถขนสงไดครั้งละจํานวนมาก สงไดบอย และสามารถเขาถึงพื้นที่จําหนายไดดี รวมทั้ง

คาใชจายตางในการขนสงคอนขางคงที่ การขนสงสินคาจึงมีประสิทธิภาพ 

การกระจายสินคา 

 การกระจายสินคาเปนขั้นตอนการเคลื่อนยายและจัดเก็บสินคา จากผูสงมอบวัตถุดิบไปยัง

ลูกคาในโซอุปทาน มีทั้งการกระจายสินคาแบบจัดสงโดยตรง คือ ไมตองเสียคาใชจายในเรื่อง 

การดําเนินงานของศูนยรวบรวม มีความหลากหลายของสินคา แตเปนการกระจายสินคาที่มีตนทุน

สูง ระยะเวลาจัดสงขึ้นกับชนิดสินคา สวนรูปแบบการกระจายสินคาผานศูนยรวบรวมจะมคีาใชจาย

ในเรื่องการดําเนินงานของศูนยรวบรวมแตตนทุนต่ํา มีสินคาคงคลังสูง ความหลากหลายของสินคา

นอย ระยะเวลาจัดสงรวดเร็ว 

การตรวจสอบยอนกลับ 

 การบันทึกขอมูลรายละเอียดตาง ๆ ของสินคา ตั้งแตตนทางไปถึงปลายทาง มีขอดีคือ 

ทําใหสามารถตรวจสอบยอนกลับได ในปจจุบันมีหลายวิธีที่ใชงาน แตวิธทีี่นิยมไดแก 

 การระบุช่ือ/ รหัส เปนวิธีการเบื้องตนที่งายที่สุด แตก็ขอมูลที่ไดไมมีความละเอียด 

 ระบบบารโคด โดยการนําระบบบารโคดมาใชกับคลังสินคาจะสามารถใชไดในหลาย ๆ 

จุด ไดแก การรับและสงสินคาเขาออกจากคลงั การจัดระบบเก็บสินคาภายในคลัง และการตรวจนบั

สินคาภายในคลัง เปนตน ปญหาภายในคลังสินคาโดยเฉพาะขอผิดพลาดที่เกิดจากพนักงาน 

ตรวจนับ รับสงสินคา วิธีนี้จะทําใหการทํางานดานเอกสาร และการตรวจเช็ค ตรวจนับตาง ๆ 

ภายในคลังสินคาสามารถทําไดรวดเร็วขึน้ และชวยใหขอผิดพลาดตาง ๆ ที่เกิดจากการปอนขอมูล

ดวยคนสามารถลดลงได 
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 ระบบ RFID ซ่ึงเปนระบบที่มีการทํางานและสามารถใชประโยชนคลายคลึงกับระบบ

บารโคด เปนระบบชี้เฉพาะอัตโนมัติ แบบไรสาย เปนวิธีระบุเอกลักษณวัตถุโดยใชคลื่นความถี่วิทยุ 

ซึ่งตางจากเทคโนโลยีอื่น ๆ มีความละเอียด และสามารถบรรจุขอมูลไดมากกวา ซึ่งทําใหสามารถ

แยกความแตกตางของสินคาแตละชิ้นแมจะเปน SKU (Stock Keeping Unit-ชนิดสินคา) เดียวกัน 

ก็ตาม เชน ในสินคามีความคลายคลึงกันมาก ระบบนี้สามารถตรวจสอบไดเลยวา วัตถุดิบมาจาก

ตางแหลง ผลิตจากโรงงานที่ตางกัน หรือคนละล็อตการผลิต สินคามาจากตัวแทนจําหนายที่ตางกัน 

หรือสงสินคาคนละวัน เปนตน 

  หากเกษตรกรผูผลิตมีการวางแผนการผลิตและระบบการตลาดแลว โอกาสที่จะประสบ

ความสําเร็จในการผลิตสินคาเกษตรที่มีคุณภาพดีและมีประสิทธิภาพก็จะมีเพิ่มขึ้น นอกจากนี้

เกษตรกรผูที่ประสบความสําเร็จแลวควรจะรวมกลุมกัน เพื่อรวบรวมองคความรูที่มี ถายทอด 

สูเกษตรกรกลุมอ่ืน ๆ ตอไป ระบบสินคาเกษตรของไทยก็จะมีความเขมแข็งและม่ังคง 

 

แนวทางการพัฒนาแหลงเรียนรูตนแบบ 

ดานการจัดระบบตลาดสินคาโลจิสติกสแบบบูรณาการ 
(มหาวิทยาลัย ธ.ก.ส. สหกรณ ผูรบัซื้อผลผลิต) 

 

ผูรวมเวทีเสวนา  

นางสาวศิรกิลุ  ศรีแสงจนัทร   สํานักสงเสริมและพัฒนาการเกษตรเขตที ่5 จังหวดัสงขลา 

อ.กันยา  อัครอารีย   คณะอุตสาหกรรมเกษตร มหาวิทยาลัยสงขลานครนิทร 

นายเทอด  นมรกัษ   ธนาคารเพื่อการเกษตรและสหกรณการเกษตรสาขาพัทลุง 

นายชาย  คงแกว    สํานักงานสหกรณจงัหวัดพทัลุง 

นายอดิศร  สิทธิเดช   พอคาผูรับซือ้ผลผลิต 

 

 ถาตองการพัฒนากลุมเกษตรกร ใหเปนแหลงเรียนรูดานการจัดระบบตลาดสินคา 

โลจิสติกส จะตองทําอยางไร 

สินคาผลไมเปนปญหาใหญ ถาตองการใหกลุมเปนตนแบบแหลงเรียนรู ตองใหกลุม 

มีความเขมแข็งในการพัฒนาผลผลิตใหมีคุณภาพ โดย ธ.ก.ส. จะชวยประสานงานดานตลาดผลไม

ให แตตองพัฒนาตนเองใหมีความรูเพียงพอ เพื่อตอยอดความรู ใหกับกลุมอื่น ๆ พรอมสราง

เครือขาย และขายผลผลิตในราคาที่ยุติธรรม 
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 ผลไมอะไรบางที่ตรงกับความตองการในการรับซื้อของพอคา ควรมีคุณภาพเปนอยางไร และราคา

ตางกันอยางไร 

  ผลผลิตมังคุดมีตลอดทั้งป และตลาดมีความตองการมาก ถาเปนมังคุดผิวมันขนาดใหญ

จะตองมีหูเขียว ผิวไมเปนกระ (ลาย) ถามีลายตองต่ํากวา 10 % น้ําหนักประมาณ 90 กรัม มังคุด 

ผวิมันขนาดกลางมลีักษณะคลายมังคุดผิวมันขนาดใหญ แตขนาดจะเล็กกวา มีน้ําหนักประมาณ 80 

กรัม มังคุดผิวมันขนาดเล็ก ลักษณะภายนอกจะเหมือนกับมังคุดผิวมันขนาดกลาง แตขนาดเล็กกวา 

สวนราคามังคุดผิวมันขนาดกลาง-ใหญ ขายไดราคากิโลกรัมละ 25 บาท มังคุดตกเกรด (ลูกดําและ

ลูกดอก) กิโลกรัมละ 8-10 บาท ถายิ่งคัดเกรดมาก จะขายไดหลายราคา 

 มังคุดที่สงออกไปสิบสองปนนา ประเทศจีน ราคาจะดีกวา การคัดเกรดตามช้ันคุณภาพ

เปนวิธีการที่ชวยตอรองราคาผลผลิตกับพอคาใหสูงขึ้นได  โดยการคิดราคาจะบวกคาขนสงเพิ่มไป

ดวย สวนการดูจัดการสวน จะตองดูแลเพื่อใหไดผลผลิตที่มีคุณภาพดี สม่ําเสมอ หากสามารถ

รวมกลุมหลาย ๆ กลุมภายในจังหวัดเขาดวยกนั  เพื่อใหมปีริมาณผลผลิตมากพอที่จะสงออกไปขาย

ที่อื่นได ซึ่งการจัดตั้งศูนยคัดแยกของจังหวัดพัทลุงกอนสงไปขายที่อื่นอาจชวยแกปญหาดาน 

โลจิสติกสสวนหนึ่งดวย และหาวิธีการวาทําอยางไรในการพัฒนาผลไมของจังหวัดพัทลุง เพื่อให 

ติดตลาดผูบริโภค 

 ปริมาณความตองการของตลาดที่รับซื้อมงัคุดจากสวนเกษตรกรมากนอยแคไหน  

 ความตองการของตลาดประมาณวันละ 20-30 ตัน แตปจจุบัน เหลือเพียง 10-15 ตัน 

เพราะปริมาณผลผลิตลดลง แตถาเกษตรกรมีวิธีการที่สามารถทําใหผลผลิตมีปริมาณเพียงพอที่จะ

สงขายใหกับพอคาไดตลอดทั้งป พอคาสามารถรับซือ้ผลผลิตไดทั้งหมด 

 ถาเกษตรกรรวมกลุมกันและรวบรวมผลผลิตใหมปีริมาณมากพอ แลวมีพอคามารบัซื้อ พอคามี

ความคิดเหน็อยางไร 

  เปนวิธีการที่ดีและสะดวกตอพอคา แตราคายังคงขึ้นอยูกับคุณภาพของผลผลิต และ 

จะใหราคาดีกวาการที่เกษตรกรนําผลผลิตไปขายใหกับตลาดเอง 

  แนวคิดที่กลุมเกษตรกรมารวมกันเพื่อตั้งจุดรวบรวมผลผลิตใหพอคามารับซือ้มผีลดีตอ

ทั้งคู คือพอคาไมตองตระเวนขับรถไปรับซื้อผลผลิตจากหลาย ๆ แหลง ถือเปนการจัดการดานการ

ขนสงที่ดี และเกษตรกรจะไดราคาสินคาที่สูงขึ้นภายใตเงื่อนไขที่สินคาดังกลาวตองมีคุณภาพดีและ

ไดมาตรฐาน เกรดผลผลิตของพอคาและเกษตรกรตองตรงกัน เพื่อที่จะไดไมมีชองวางของราคา

สินคา ทั้งนี้พอคาและกลุมเกษตรกรตองมีความซื่อสัตยตอกัน เกษตรกรตองนําผลผลิตที่ดีมี

คุณภาพมาขาย และพอคาจะตองตีราคาใหตรงกับคุณภาพของสินคา 
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 การขนสงสินคาไปประเทศเพื่อนบานที่อยูใกลกับแหลงผลิต เชน สงผลผลิตจากภาคใตของประเทศ

ไทยไปยังมาเลเซียหรือสิงคโปรแทนที่จะสงไปจีน มีความแตกตางกันหรือไม เพราะสะดวกในการขนสง

ทั้งคาใชจายและระยะทาง 

  ตลาดสงออกที่สําคัญของทุเรียนและมังคุด คือ ประเทศจีน เพราะผูบริโภคหลักอยูแถบ

นั้น ซึ่งในชวงที่ประเทศไทยมีผลผลิตทุเรียนและมังคุด ทางมาเลเซยีและสิงคโปรก็มีผลผลิตเชนกัน 

ดังนั้นการพัฒนาระบบการขนสงจึงมีความจําเปนมาก เพราะถามีการบริหารจัดการที่ดี โดย

เกษตรกรสามารถนําผลผลิตมารวบรวม แล วส งต อไปยังแหลงรับซื้อ เพื่ อส งออกกับ 

ผูสงออกรายใหญโดยตรงไดจะดีมาก และไมจําเปนตองนําผลผลิตไปรวมกับจังหวัดอื่นที่เปนแหลง

รับซื้อรายใหญ เชน ชุมพร แตใหจังหวัดจัดตั้งกลุมคาขายและคัดแยกเองก็สามารถทําไดเชนกัน  

แตตองหาวิธีการปองกันกลุมผูมีอิทธิพลในพื้นที่เขาแทรกแซงดวย ดังนั้นทางออกที่ดีที่สุดของ

เกษตรกรคือ  

1. รวมกลุมเกษตรกรใหได  

2. ผูผลิตตองทําหนาที่เปนผูคาเองดวย อยาฝากตลาดไวกับพอคาคนกลาง เพื่อลดปญหา

การกําหนดราคาสินคาโดยพอคา 

 เกษตรกรสามารถเริม่จากผลไมที่ยังมีปริมาณไมมากที่พึ่งเริ่มออกสูตลาด เชน ลองกอง 

ทั้งนี้หากมีปญหาทางการตลาดใหปรึกษากับทางสหกรณจังหวัด เชน ในกรณีของมังคุด สหกรณ

จังหวัดสามารถจัดหาตูคอนเทนเนอรใหได โดยรวบรวมผลผลิตมังคุดประมาณ 8 ตันตอ 1 จุด

รวบรวม ซึ่งทาเรือจะคิดคาขนสงกิโลกรัมละ 5 บาท เมื่อนําไปขายจะไดราคามังคุดกิโลกรัมละ 40 

บาท ใสกลองขนาด 10 กิโลกรัม จัดทําจุดรวบรวมประมาณ 4 จุด ก็จะทําใหมังคุดมีราคาดีขึ้น วิธีนี้

จะทําใหเกษตรกรมีอํานาจการตอรองมากขึ้น 

 แนวคิดในการพัฒนากลุมมอีะไรบาง 

  หากกลุมใชจุดแข็งคือ มีสินคาหลากหลายและมีปริมาณสินคาในแตละชวงเวลา 

ที่คอนขางแนนอน กลุมควรมีการบริหารจัดการขอมูลใหถูกตอง ชัดเจนมากขึ้น เชน เพิ่มความถี่ 

ในการเก็บขอมูลผลผลิตจากทุกเดือนเปนทุกสัปดาห ทําใหสามารถประมาณการผลผลิตไดในเชิง

การคา นอกจากนี้คุณภาพผลผลิตก็ควรมีความสม่ําเสมอ และมีขอมูลของแตละเกรดวาราคา

เทาไหร หรือนําขอมูลดานวิชาการมาใชในการดูแลผลผลิตใหมีคุณภาพมากขึ้น จากที่กลาวมา  

หากสามารถทําได จะพบปญหานอยลงในการจับคูทางการคา ทําใหการจับคูทางการคางายขึ้น  

ในดานการจัดการทางการเก็บเกี่ยว กลุมควรศึกษาคนควาเกี่ยวกับการดูแลรักษาผลผลิตหลังการ

เก็บเกี่ยวเพิ่มเติม นอกจากนี้แนวคิดดานโลจิสติกส คือกลุมควรมีการกระจายสินคา โดยกลุม

รวบรวมผลผลิตจากสมาชิก และนําสินคาไปขายใหกลุม ๆ หนึ่ง โดยกลุมเหลานี้จะรวบรวมกันขาย

สินคาใหกลุมที่ใหญกวาอีกทอดหนึ่ง สิ่งเหลานี้จะทําใหเกิดเครือขายเพิ่มขึ้น แตตองกําหนด
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หลักเกณฑการผลิตสินคาเพื่อใหมีมาตรฐานมากขึ้น ซึ่งทางกลุมจะตองมีความเขมแข็งเพิ่มขึ้นดวย 

นอกจากนี้ควรนําการรับรองมาตรฐาน GAP ของกลุมมาใชใหเกิดประโยชนในการเพิ่มมูลคาสินคา

ดวย 

  ธ.ก.ส. สามารถประสานงานโดยจัดหาสถานที่เปนจุดคัดแยกสินคา และสนับสนุน

ทางดานการเงินในการลงทุนเพื่อจัดการระบบสินคาได แนะนําวาใหแตละกลุมภายในจังหวัด 

มาจัดตั้งจุดคัดแยกรวมกัน เพื่อลดการแขงขันดานคุณภาพผลผลิตภายในจังหวัดเดียวกัน 

 ใหเกษตรกรภายในกลุมคิดวาแนวคดิตาง ๆ จากผูรวมเสวนามีความเปนไปไดในการจัดการ

ระบบสินคาเกษตรและโลจิสตกิสภายในกลุมหรือไม 

  เดิมคิดวาการจัดตั้งศูนยคัดแยกดวยตนเองทําไดยาก และสมาชิกกลุมยังขาด

ประสบการณดานการตลาด ปญหาคือผลิตไดแตขายไมเปน แตหลังจากไดรับการสนับสนุนจาก

หลายหนวยงานใหพัฒนาคุณภาพการผลิตสินคา และไดมีหนวยงานที่เกี่ยวของพรอมจะให

คําปรึกษากับทางกลุมทางดานการตลาด ซึ่งตางจากในอดีตที่จะเขามาชวยเหลือหลังจากเกดิปญหา 

เชน ผลไมลนตลาดแลว ทางกลุมจึงมีความหวังวาจะสามารถทําไดในอนาคต แตทางกลุมยังคงขาด

ความม่ันใจในคุณภาพสินคาของตนอยู เพราะในอดีตเคยประสบปญหาเรื่องโดนกดราคาจากการที่

พอคามารับซื้อแลวกําหนดราคาคอนขางต่ํา เกษตรกรจึงขาดความมั่นใจวาสินคาหรือผลผลิตที่ได

เมื่อผลิตแลวมีคุณภาพตรงตามความตองการของตลาดหรือไม  

  ทางกลุมควรเริ่มตนโดยผลิตมังคุดคุณภาพดีใหผูบริโภคซึ่งเปนคนไทยไดทานในราคาที่

เหมาะสม และเกษตรกรขายไดในราคายุติธรรม โดยทางสหกรณจะจัดตะกราที่มีฉลากที่สามารถ

ตรวจสอบคุณภาพผลผลิตยอนกลับมาใหเกษตรกรได และเปนอีกวิธีหนึ่งที่ชวยสํารวจความตองการ

ของผูบริโภคอยางแทจริงได เพราะถาผลผลิตตะกราไหนไมดี จะบอกถึงรายละเอียดของผูผลิต

ตะกรานั้น ๆ ทําใหผูผลิตหรือเจาของสวนตองปรับปรุงคุณภาพใหไดมาตรฐาน ไมเชนนั้นจะนํามา

จําหนายในราคาที่เทากับสวนที่ไดมาตรฐานไมได ซึ่งถือเปนวิธีการสรางความเขมแข็งอีกวิธีหนึ่ง

ใหกับตัวเกษตรกรเอง และถาสมาชิกกลุมทําไดทุกคน ก็จะสรางความมั่นใจใหกับทางหนวยงาน 

ที่เขามาชวยเหลือและผูบริโภค วาผลผลิตจากแหลงนั้นมีคุณภาพจริง ๆ 

  ถามีระบบบริหารจัดการที่เหมาะสม เกษตรกรอาจไมมีความจําเปนตองใชเงินกู แต  

ธ.ก.ส. พรอมใหคําแนะนําและคําปรึกษาดานการเงินเสมอ 

 ถาในอนาคตกลุมเกษตรกรสามารถทําเปนจุดคดัแยกเพื่อจําหนายผลผลิตใหพอคา พอคาจะ

สามารถสนันสนนุทางกลุมไดเต็มทีห่รือไม 

  พอคาสามารถมาชวยเหลือได เพราะการคัดแยกผลผลิตใหตรงตามเกณฑมาตรฐาน

ไมใชเรื่องยาก  
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  ใหเจาหนาที่ผูรับผิดชอบดานไมผลของจังหวัดพัทลุงนํากลุมเกษตรกรไปศึกษาดูงาน 

ที่จังหวัดนครศรีธรรมราช และชุมพร ในชวงที่ผลผลิตกําลังออก 

  ธ.ก.ส. รับเปนเจาภาพในการประสานงาน เพราะเห็นวาเกษตรกรจําเปนตองสราง

เครือขายกับพอคาและหนวยงานตาง ๆ แตทางกลุมเกษตรกรตองใหความรวมมือ 

  กลุมเกษตรกรมีความเขมแข็งอยูแลว แตตองพัฒนาเทคนิคทางดานการผลิตและ

การตลาด เชน อาจใหพอคาสอนการคัดแยกเกรดผลไม โดยเริ่มจากตลาดเล็ก ๆ กอน และเมื่อ

สรางเครือขายตามที่ ธ.ก.ส. แนะนําไดแลว คอยขยายตลาดเพื่อสรางอํานาจตอรอง ทําใหขาย

ผลผลิตไดในราคาที่ดีขึ้น  

  เกษตรกรตองรูจักหาวิธีแกไขปญหาดวยตนเอง หากไมได ใหแกปญหาดวยการนํา

ผลผลิตมาแปรรูปซึ่งเปนทางออกที่ดี การสรางเครือขายสามารถทําใหเกษตรกรอยูรอดได สวน

ตลาดตางประเทศไมตองเนนมาก ใหเนนผูบริโภคภายในประเทศกอน เมื่อผลผลิตมีคุณภาพดี

สม่ําเสมอ และมีปริมาณมาก จึงคอยสงขายตางประเทศ 

 

สรุป  

 ทางกลุมเกษตรกรจะตองสรางความเขมแข็ง สามัคคี และนําวิธีการที่วิทยากรแนะนําไป

ปรับใช แตการที่กลุมทํากิจกรรมมาอยางตอเนื่อง จึงคาดหวังวาทางกลุมสามารถพัฒนาระบบ 

การจัดการตลาดและโลจิสติกส และสามารถเปนตัวแทนของจังหวัดพัทลุงในการจัดการสินคา

เกษตรและโลจิสติกส โดยมีหนวยงานตาง ๆ เขามาสนับสนุนและชวยขับเคลื่อนไปดวยกัน  

 

 

 
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